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Slika: Logo Instagram-a

S malo takta i vjestine, mozete pretvoriti i Instagram u mocan alat za trazenje posla.
Koris¢enje Instagrama moze biti ne samo dobar nacin za uspostavljanje vaseg licnog
brenda, ve¢ takode moze demonstrirati vase trziSne vjestine i poboljsati vase sveuku-
pno digitalno znanje. Preporuke koje se ticu trazenja posla:

Kreiranje profesionalnog profila;

Izgradnja licnog brenda;

Umrezavanje;

Istrazivanje poslodavca;

Potraga za poslom.

Razmislite o kreiranju novog naloga - Ako je vas Instagram nalog pun selfija i foto-
grafija s ludih Zurki, onda definitivno treba da razmotrite kreiranje novog naloga, ako
planirate da koristite Instagram u svrhu trazenja posla.

Uspostavljanje personalnog brenda - Razmislite kako Zelite da se prikazete na trzi-
Stu i kako biste mogli da iskoristite Instagram u traZzenju posla. Ocigledno, ovo ce biti
lakSe u slu¢aju nekih zanimanja u odnosu na druga. Evo nekoliko primjera: za jednog
majstora za tetovaze Instagram moze biti izuzetno efikasan servis za reklamiranje i do-
piranje do drugih studija, jer na svom nalogu moze objaviti fotografije razlicitih tetova-
Za. Za finansijske analiticare, Instagram ipak nece biti toliko od pomoci.

Sadrzaj na instagramu - Morate voditi racuna o sadrzaju koji objavljujete. Evo neko-

liko ideja kakve sadrzaje mozete koristiti:

e Vasa slika kako radite;

e Video od 15 sekundi u kojem demonstrirate svoju vjestinu;

e Fotografije kampanja u kojima ste radili;

e Fotografije vaseg prisustva konferencijama, seminarima i sli¢cnim dogadajima koji
imaju veze sa vasom strukom;

o Tekstualne slike sa savjetima koje se odnose na neko zanimanije;

e Motivacione poruke i citati.

Koristite hastagove — Postoji nekoliko pravila koje treba imati na umu prilikom ko-
ris¢enja hastagova, a jedno od njih je da kao pocetnici koristite samo hastagove koji
se odnose na vas post. U suprotnom vas sadrZaj se moze smatrati spamom i nece stici
do vasih demografskih, potencijalnih, pratilaca. Kona¢no, koristite najpopularnije ta-
gove vezane za to $to objavljujete. Mozda cete morati malo da istrazujete koji su to
najpopularniji tagovi, ali trud ¢e se vriemenom isplatiti. Zahvaljujuci hastagovima vase
fotografije e se pojaviti u pretragama.

Kratki opisi sadrzaja — Dok ¢e u centru paznje biti fotografija ili video, opis obezbje-
duje kontekst i poziva ljude na interakciju. Stoga vam je u interesu da ti opisi budu sto
je moguce interesantniji.
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Pronadite influensere — To mogu biti kompanije za koje radite ili sa kojima saradujete;
pronadite influensere iz vase oblasti interesovanja, brendove koji su vas inspirisali. Na
kraju, zapratite i vaSu konkurenciju, bi¢ete u toku sa njihovim planovima i sljede¢im
koracima u biznisu.

Kako zaraditi novac putem Instagrama?

Navesc¢emo nekoliko nacina:

e Putem sponzorisanih postova za brendove koji Zele da se predstave vasim pratio-
cima;

e Putem partnerskog marketinga prodavajuci proizvode drugih brendova;

e Prodavajudi sopstvene proizvode ili usluge (moze se raditi o digitalnim uslugama).

Za Instragram je specifi¢cno da mozete zaraditi novac prodajuci sopstvene fotografije.

Kada je rije¢ o Instagram-u sve se svodi na vizuelni sadrzaj. Fotogenicni proizvodi ¢e
se bolje prodavati putem Instagram-a. MoZete prodavati postere, slike, crteze, anima-
cije, video zapise i druge sli¢ne sadrzaje. Ako objavljujete fotografije visokog kvaliteta,
velika je Sansa da cete zaraditi od toga. Ali ne ogranicavajte se samo na svoje vjestine
u fotografisanju, istrazujte i druge mogucnosti koje ¢e unaprijediti kvalitet vasih slika,
kao sto je editovanje i kompozicija. Potrudite se da budete originalni prilikom fotogra-
fisanja. Koristite hastagove da biste promovisali vas portfolio. Primjena filtera je takode
popularna kada je rije¢ o Instagram-u.
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