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OBUKA ZA PISANJE BIZNIS PLANOVA

Ekonomski fakultet ¢e, u toku maja 2024. godine, organizovati Obuku za pisanje biznis planova,
namijenjenu svim studentima Univerziteta Crne Gore, koji zele da se blize upoznaju sa
kljuénim faktorima u procjeni odrzivosti biznis ideje i tehnikom izrade biznis plana, kao krovnog
dokumenta u procesu planiranja i realizacije preduzetni¢kog poduhvata. Obuka se organizuje kao
jedna od niza aktivnosti predvidenih platformom ,,Biéu preduzetnik®“, osnovane sa ciliem
podsticanja preduzetni¢kog nacgina razmisljanja, kreativnosti i inovacija kod studenata.

Tokom IV ciklusa predavanja, u trajanju od dvije sedmice, polaznici ¢e imati priliku da se blize
upoznaju sa prakti¢nim metodama i tehnikama procjene realnih poslovnih $ansi na konkretnom
trzistu, elementima i postupkom izrade biznis plana, te ovladaju vjestinama i tehnikama razrade
svakog od kljuénih segmenata biznis ideje, a sve u kontekstu identifikovanih faktora uspjeha i
klju€nih izvora rizika u realnom poslovhom okruzZeniju.

Osnovni cilj obuke za pisanje biznis planova jeste obuciti studente da ovladaju vjestinama za
samostalnu izradu biznis plana, kroz sledece podciljeve:

1. Razumijevanje znacCaja pisanja biznis plana - pomoci studentima da prepoznaju i razumiju
znacCaj kreiranja sveobuhvatnog biznis plana za preduzetnistvo i preduzetniCke inicijative;

2. Razvijanje analitickih vjestina - omoguciti studentima da analiziraju konkurenciju, trziSne
trendove i ponasanje potroSaca kako bi uspjesno donosili odluke o kreiranju biznis plana;

3. Unapredenje komunikacionih vjestina - poboljSati sposobnost studenata da efikasno
formuliSu svoje poslovne ideje putem pismene komunikacije u okviru biznis plana;

4. Promovisanje kritickog misljenja - ohrabriti i podstaci studente da kriticki razmisljaju o
razliitim aspektima poslovanja, kao $to su modeli prihoda, strukture troSkova, kreiranje
poslovne strategije i strategije za smanjenije rizika;

5. Podsticanje kreativnosti - stimulisati kreativnost studenata u stvaranju jedinstvenih
poslovnih koncepata i inovativnih reSenja za zadovoljavanje potreba i izazova trzista;

6. Razvoj finansijske pismenosti - obuditi studente o relevantnim finansijskim konceptima
poslovnog planiranja, kao $to su budzetiranje, finansijske projekcije i metode vrednovanja;

7. Razvoj preduzetniCkog razmiSljanja - podstac¢i studente na preduzetnicki nacin
razmisljanja, ohrabrujuéi ih da preuzmu proracunate rizike, sagledaju nove mogucnosti i
Sanse, prevazilaze prepreke u procesu poslovnog planiranja;

8. Prilagodavanje dinamic¢kom okruZenju - nauciti studente da prilagode biznis planove
promjenljivim trZi8nim uslovima, novim tehnologijama i evoluirajuéim preferencijama
potrosaca;

9. Mjerenje i evaluacija uspjeha - upoznati studente sa kljuénim indikatorima ucinka (KPI) i
metrikama za procjenu uspjeha biznis planova, kao i sa strategijama za poboljSanje;

10. Izgradnja samopouzdanja i otpornosti - osnaziti samopouzdanje studenata u
sposobnostima kreiranja odrzivih biznis planova, a istovremeno i otpornosti na neuspjehe
u svijetu preduzetnistva.
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Glavni ishodi i koristi nakon pohadanja obuke za pisanje biznis planova su sljedeci:

1. Studenti ¢e biti osposobljeni da samostalno izrade cjelokupan biznis plan, uz ovladavanije
kljuénim vjeStinama potrebnim za analizu, planiranje i komunikaciju poslovnih ideja.
Studenti ¢e nakon pohadanja obuke biti u moguénosti da razumiju sveukupni znacaj biznis
plana za uspjeSno vodenje preduzetnickih inicijativa. Ovo ukljuCuje prepoznavanje
kljuénih elemenata biznis plana, poput postavljanja ciljeva, identifikacije ciljnih trzista i
analize konkurencije. Razumijevanje ovog dijela obuke omoguc¢ava studentima da steknu
¢vrstu osnovu za izgradnju uspjesnih, buduéih poslovnih poduhvata.

2. Studenti ¢e biti spremni za izradu planskih finansijskih izvjeStaja (bilans stanja, bilans
uspjeha i izvjeStaj o nov€anim tokovima) u kontekstu biznis planova.

3. Studenti ¢e biti sposobni da kritiCki analiziraju trziSne trendove, konkurenciju i ponasanje
potroSaca kako bi donosili poslovne odluke. Navedeno podrazumijeva sposobnost
identifikovanja poslovnih prilika, prepoznavanje potencijalnih prepreka i razvijanje
strategija za postizanje konkurentske prednosti na trzistu. Kroz ovaj proces, studenti ¢e
steéi vjedtine potrebne za efikasno upravljanje poslovnim rizicima i prilagodavanje
promjenljivim trZiSnim uslovima.

4. Studenti e razviti sposobnosti jasnog i ubjedljivog izraZzavanja svojih poslovnih ideja,
sposobnosti  strukturiranja informacija na logi¢an nacdin, kao i prilagodavanje stila
komunikacije ciljnoj publici. Kroz savladavanje navedenih vjestina, studenti ée razviti
mogucnosti za uspjeSno prenoSenje svojih ideja investitorima, partnerima i drugim
relevantnim zainteresovanim stranama.

5. Studenti ¢e unaprijediti kriticko razmisljanje o svim aspektima poslovanja, uklju€ujuéi
modele prihoda, strukture troSkova, marketindke strategije, operativne planove i sli¢no.
Ovo podrazumijeva uspjeSno savladane analize prednosti i nedostataka razli€itih
poslovnih pristupa, ¢ime ¢e studenti znati da oblikuju efikasne i odrZive poslovne strategije
koje podrzavaju dugoro&ni uspjeh njihovih preduzetnickih ideja.

6. Studenti ¢e biti podstaknuti da razvijaju kreativne poslovne koncepte, inovativna rieSenja,
da generiSu nove ideje, prepoznaju neiskoriSc¢ene trziSne prilike i razviju jedinstvene
vrijednosne ponude. Kroz ovaj proces, studenti ¢e razviti sposobnost adaptacije i
inovacije, klju¢ne za uspjeh u dinamiénom poslovnom okruzeniju.
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