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Analiza bilansa uspjeha

PODGORICA _
IzvieStaj o ukupnom rezultatu za period - bilans uspjeha

Bilans uspeha ili raCun dobitka — gubitka, kako se
Cesto naziva u literaturi je pregled prihoda, rashoda i
finansijskog rezultata kao razlike medu njima
ostvarenih u konvencionalno utvrdenom obracunskom
periodu.

Bilans uspeha moZe da bude u formi dvostranog
pregleda (najceS¢e za naucCne potrebe) ili u formi
jednostranog pregleda ( u raCunovodstvenoj praksi).
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Povezanost bilansa stanja i bilansa uspjeha

O U procesu nastanka prihoda i rashoda
O U procesu bilansiranja

PODGORICA

Povezanost bilansa stanja i bilansa uspjeha

Rashodi nastaju:

O Smanjivanjem imovine uz uslov da smanjenje nije
izazvalo sanjenje obaveza.

0 Povecanjem obaveza uz uslov da to povecanje nije
izazvalo povecanje imovine.
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Povezanost bilansa stanja i bilansa uspjeha

Prihodi nastaju:

O Povecanjem imovine, uz uslov da to povecanje nije

nastalo povec¢anjem obaveza

0 Smanjenjem obaveza, uz uslov da to smanjenje nije

prouzrokovano smanjenjem imovine

PODGORICA
Povezanost bilansa stanja i bilansa uspjeha

Bilans uvek iskazuje stanje neke pojave posmatrane sa

dva razliCita aspekta i rezultat te pojave:

= da bilans uspeha iskazuje pojavu ukupnog povecanja
sopstvenog kapitala (prihodi) i ukupnog smanjenja
sopstvenog kapitala (rashodi) u toku obracunskog perioda,
a razlika medu njima je rezultat koji se ukljuCuje u bilans
stanja ili kao neto povecanje sopstvenog kapitala (dobitak),
ili pak, kao neto smanjenje sopstvenog kapitala (gubitak) i

= da bilans stanja iskazuje pojavu stanja sredstava, kapitala i
obaveza na dan bilansiranja, pri cemu dobitak predstavlja
uvecanje imovine i sopstvenog kapitala, a gubitak

predstavlja smanjenje imovine i sopstvenog kapitala.




A
L |EKONOMSKI FAKULTET @ @1+

U skladu sa ra¢unovodstvenom regulativom:

U Prihodi su povecCanje ekonomske koristi tokom obracunskog
perioda u obliku priliva ili pove€anja sredstava, ili smanjenja
obaveza, 5to dovodi do povecéanja kapitala, izuzev onih koji su
povezani sa doprinosima vlasnicima kapitala.

U Rashodi su smanjenje ekonomske koristitokom obracunskog
perioda u obliku odliva ili smanjenja sredstava, ili stvaranjem
obaveza 3to dovodi do smanjenja kapitala, izuzev onih koji su
povezani sa raspodjelom vilasnicima kapitala.
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Prihodi

Po definiciji MRS 18, prihod se definiSe: ,, Prihod je bruto priliv
ekonomske koristi tokom datog perioda, koji nastaje iz redovne
aktivnosti entiteta, pri Cemu taj priliv rezultira povecanjem koje ne
predstavlja porast po osnovu doprinosa ucesnika kapitala.*

Uklju€uje samo bruto prilive ekonomske koristi koje je entitet
primio ili potrazuje za svoj racun

Iznosi prikupljeni za raCun trecih lica nijesu ekonomske koristi koje
pritiCu u entitet i ne rezultiraju povecanjem kapitala. — ne smatraju
se prihodom (naplata PDV i sl.)

Prihod se mjeri po fer wvrijednosti primljene naknade ili
potrazivanja.
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Rashodi

Rashodi obuhvataju troSkove koji proistiCu iz uobiCajebnih
aktivnosti preduzeca i gubitak.

Po definiciji rashodi su smanjenje ekonomske koristi tokom
obracunskog perioda u obliku odliva ili smanjenja sredstava, ili
stvaranjem obaveza Sto dovodi do smanjenja kapitala, izuzev onih
koji su povezani sa raspodjelom vlasnicima kapitala.

Gubici predstavljaju druge stavke koje zadovoljavaju definiciju
rashoda i mogu, ali ne moraju, da proisteknu iz uobicajenih
aktivnosti preduzeca i kao takvi nijesu po svojoj prirodi razliciti od
rashoda.
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MRS 1 Prezentacija finansijskih izvjeStaja — IzvjeStaj o ukupnom
rezultatu za period

Entitet prikazuje sve stavke prihoda i rashoda za obrac¢unskin
period kao:
1.Jedan izvjeStaj o ukupnom rezultatu ili
2.Dva posebna izvjeStaja, gdje bi se pojedinac¢no predstavljali
— lzvjeStaj koji pokazuje komponente dobitka i gubitka (poseban Bilans
uspjeha)
—  lzvjeStaj koji pocinje sa dobitkom ili gubitkom i pokazuje komponente
ostalog rezultata (IzvjeStaj o ukupnom rezultatu)

Kod nas je usvojen jedan obrazac koji se satoji od dva dijela:
jednog koji predstavlja klasiCan bilans uspjeha i drugog koji
predstavlja druge stavke rezultata povezane sa kapitalom.
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ANALIZA BILANSA USPJEHA

Metode za sastavlj

PODGORICA

ANALIZA BILANSA USPJEHA

Q Bruto pri
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Metode prikazivanja prihoda i rashoda
U BU scinjenom po bruto princip

pojedine vrste rashoda i pri
rashoda iskazuje se pos

BU sastavljen p
rezultate po i
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Metode prikazivanja prihoda i rashoda

BU sacinjen po neto principu moze d
na razliCite nacCine.

Saldiranje prihoda
djelimicno (do m
dobitka ili gubi
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Metoda ukupnih troSkova

MUT se zasniva na ideji da
obraCunskog perioda treb
suceljavanjem svih ulaganj
obracunskom period
vrstama, i efekata
Ulaganja u
proizvodnih
uCinaka —
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Rezultati ulaganja zavise od odnosa proizvodnje i prodaje (kod proizvodnog
preduzeca) u obracunskom periodu.

Kada je proizvodnja = prodaji, tada je rezultat ul
proizvodi zavrSeni i prodati).

Kada je prodaja > od proizvodnj
prethodnog perioda), prihodi
nastalih samo u datom
prethodnom periodu.

prihoda koji je
ucinaka (nedovi
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Metoda prodatih uCinaka

Metoda troSkova prodatih ucinaka
rezultat preduzeca ostvaren u
periodu treba utvrditi m
prihoda od prodaje i onj
proizvode Cijom prodaj

U konthom
obuhvatanje |
ovom slucaj
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Kontni okvir

Kontni okvir predstavlja spisak svi
biti otvoreni u knjigovodstvu
klasifikovanih prema utvrde

Preduzedéa kontm
otvarajuci one r
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Kontni okvir

Primarni cilj knigovodstva.

— dobijanje svrsi
rezultatu i i
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Kontni okvir

Dobijanje svrsishodnih finansij

Sadrzina klasa ¢
odgovara redos
bilansa stanj
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Kontni okvir
Pracenje kruznog toka kretanij
Sadrzina klasa prati kr

Postoji materij
knjigovodstv,

PODGORICA

Kontni okvir

Metod bilansiranja uspjeha je
opredeljuje izbor raCuna

Pri sastavljanju ko
informacijama eks

Kontnim okvi
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Kontni okvir

Kontni okvir po bilansnom pri

= raspored rac
bilansnih

PODGORICA

Kontni okvir

Kontni okvir po funkcionalno
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ANALIZA BILANSA USPJEHA
Metod ukupnih troSkova: Bruto princip

RASHODI

1. Pocetne zalihe materijala, nezavréene proizvodnje,
poluproizvoda i gotovih proizvoda

2. Nabavka materijala u toku obracunskog peri
3. Troskovi poslovanja bez troskova m:

4. Ukupno (1+2+3)

5. Pocetne zalihe trgovacke

6. Nabavka trgovack

PODGORICA

ANALIZA BILANSA USPJEHA
Metod ukupnih troskova:

Bruto princip
Na rashodnoj strani pozicija poCetnih zalih
proizvodnje, poluproizvoda i gotovih
ulaganja u ove zalihe prenijeto iz
period.

Pozicija nabavka mategij
kolika su bila ula
obracunskom peri
materijala, isk
obracunskom
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ANALIZA BILANSA USPJEHA
Metod ukupnih troSkova:

Bruto princip

Naspram pomenutih pozigi
prihodnoj strani stoji
nezavrSene proiz
proizvoda, koja
naredni obrac
gotovih proi
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ANALIZA BILANSA USPJEHA
Metod ukupnih troskova:

Bruto princip

Rashodi sadrzani u prodati
potrebe analize, mogu se

kao razlika izm
nezavrsene p
nabavke m
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ANALIZA BILANSA USPJEHA
Metod ukupnih troSkova:

Bruto princip

Na rashodnoj strani p
robe iskazuje koliko
prenijeto iz pret
pozicija naba
perioda is

PODGORICA

ANALIZA BILANSA USPJEHA
Metod ukupnih troskova:

Bruto princip

Naspram ovih pozicija
strani je pozicija
iskazuje koliko
obraCunski

~

15



PODGORICA

ANALIZA BILANSA USPJEHA
Metod ukupnih troSkova:

Bruto princip

Rashodi po osnovu naba
sadrzani u prihodima
analize, mogu se
pocetnih zaliha t
obracunskog p
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ANALIZA BILANSA USPJEHA
Metod ukupnih troskova:

Rashodi perioda sadrzani su u proizved
(realizovanim i nerealizovanim - koji imaj

Realizovani u€inci perioda pri
a nerealizovani (zalihe) u Vi

UKUPNI PRIHODI
Realizovani
Nerealizovani
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Neto princip
Iz bilansiranja se isklju€uju poCetne i krajnje zalihe materijala i
robe i nabavke materijala i trgovacke robe u toku obrac

3 Rashodi:

—TrosSkovi poslovanja nastali u
tro8kove materijala, nabavn

—troSkove finansiranja i
—ostale rashode

U Prihodi:
—Prihodi od pr.
—Prihodi od
—Ostale pr

PODGORICA

ANALIZA BILANSA USPJEHA
Metod ukupnih troSkova:
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RASHODI PRIHODI

1. TroSkovi tekuceg perioda

2. Smanjenje vrijednosti zaliha

ucinaka

3. Povecanije vrijednosti zaliha

ucinaka

I FINANSIJSKI RASHODI I FINANSIJSKI PRIHODI

[ OSTALI RASHODI [l OSTALI PRIHODI

A. UKUPNI RASHODI (I+11+111) A. UKUPNI PRIHODI (I+11+11l)
B. DOBITAK B. GUBITAK

35

1. Prihod od prodaje

2. Povecanje vrijednostri zaliha
uCinaka

3. Smanjenje vrijednosti zaliha
uCinaka

A. UKUPNI RASHODI (I+1+111)
B. DOBITAK

A. UKUPNI PRIHODI (I+11+I1l)

36
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1. TroSkovi tekuceg perioda 1. Prihod od prodaje
2. Smanjenje vrijednosti zaliha 2. Povecanije vrijednostri zaliha
uCinaka uCinaka

A. UKUPNI RASHODI (I+I+111)
B. DOBITAK

A. UKUPNI PRIHODI (I+11+III)

37

NSA USPJEHA
odatih ucinaka

PODGORICA

Bilans uspjeha po metodu prodatih ucCinaka

Ako se bilans uspeha sacinj
uCinaka na strani ras
sadrzani u realizo
nabavna vrednos
finansiranja i o
se prihodi
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SA USPJEHA

PODGORICA

Bilans uspjeha po metodu prodatih u€inaka

Rezultat poslovanja predstavlj
od prodaje i pripadajuce

prikazuju se
neprodate

PODGORICA

| Poslovni prihodi

Il Finansijski prihodi
[l Ostali prihodi

| Poslovni rashodi

[l Finansijski rashodi
[l Ostali rashodi
C. DOBITAK (A - B)

40
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i usluga
Date kondicije

PODGORICA

. Rashodi po osnovu ukupnih tr
gotovim proizvodima i u

. Nabavna vrijednost tr
. Poslovni rashodi
. Rashodi finansi
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Bilans uspjeha po metodu prodatih ucinaka pri
obracuna proizvodnih tros

Bruto fakturisani prih
usluga

PODGORICA

ANALIZA BILANSA USPJEHA
Metod prodatih uc€inaka

10. Rashodi po osnovu proizvodni
gotovim proizvodima i u

11. Nabavna vrijednost pr
12. Rashodi proizvodnj

. Poslovni
. Rashodi
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Bilans uspjeha po metodu prodatih uci
sistema obraCuna varijabilnih tros

10.

11.
12.
13.
. Poslovni
. Rashodi

Bruto fakturisani
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ANALIZA BILANSA USPJEHA
Metod prodatih u€inaka

Rashodi po osnovu varijabi
gotovim proizvodima J

Nabavna vrijednost
Varijabilni rash
Fiksni rashodi
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